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MAPUDO

Mapudo – Der Online-Marktplatz für Stahl – schließt er-

folgreich Series-A-Finanzierung ab 
 

Mapudo.de, der Online-Marktplatz für Stahl, hat Anfang November seine zweite Finanzie-

rungsrunde, die Series A, erfolgreich abgeschlossen. Insgesamt erhielt Mapudo einen ein-

stelligen Millionenbetrag von drei Investoren. 

 

Mapudo überzeugte bei der aktuellen Series-A-Finanzierungsrunde ein weiteres Mal: Ge-

meinsam investierten die bisherigen Investoren NRW.BANK und HR Ventures sowie der neu 

gewonnene Investor SHS Ventures einen einstelligen Millionenbetrag in das Startup aus 

Düsseldorf. Mapudo kann damit die technische Weiterentwicklung seiner Plattform sowie 

den Ausbau der Marketing-Aktivitäten vorantreiben. „Mit der abgeschlossenen Finanzie-

rungsrunde haben wir die Möglichkeit, die technische Entwicklung unserer Plattform auszu-

bauen und so das Produkt für unsere Kunden weiter zu verbessern“, sagt Sebastian Grethe, 

Geschäftsführer der Mapudo GmbH. „Außerdem können wir uns nun auch im Bereich Mar-

keting breiter aufstellen, um den Marktplatz unter Stahlverbrauchern noch bekannter zu ma-

chen“, so Sebastian Grethe weiter.   

 

Im Frühjahr 2015 konnte der Marktplatz die erste Finanzierung in sechsstelliger Höhe durch 

die NRW.BANK und HR Ventures bekanntgeben. Sebastian Grethe sieht mit der zweiten 

abgeschlossenen Finanzierungsrunde die Idee eines E-Commerce-Angebotes für         

(Stahl-) Werkstoffe noch einmal bestätigt und wirft einen Blick in die Zukunft: „Der erfolgrei-

che Abschluss einer weiteren Finanzierungsrunde zeigt, dass nicht nur wir an die Idee hinter 

Mapudo glauben. Mittelfristig werden wir weitere Händler an den Marktplatz anbinden, um 

ihnen den einfachen Zugang zum digitalen Vertrieb zu ermöglichen. Einkäufer bei Mapudo 

profitieren so auch von einem noch breiteren Sortiment und der Vereinfachung der Ein-

kaufsprozesse im digitalen Zeitalter.“ 

 

„Mapudo verbindet als Online-Marktplatz eine klassische Branche wie den Stahlhandel mit 

den modernen Möglichkeiten der Digitalisierung“, erklärt Dr. Peter Güllmann, Bereichsleiter 

Unternehmens- und Infrastrukturfinanzierung der NRW.BANK. „Mit SHS Ventures haben wir 

einen branchenerfahrenen Neuinvestor hinzugewonnen – das bestätigt diesen erfolgreichen 

Weg, den die Mapudo GmbH mit ihrem Angebot eingeschlagen hat." 
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Über Mapudo 

Mapudo bringt Händler und Käufer im Stahlhandel schnell, effizient und zuverlässig zusammen und verringert damit Transakti-

onskosten für beide Seiten. Bei Mapudo finden Käufer ein händlerübergreifendes Sortiment von Stahl und Zubehör. Die Pro-

duktsuche erfolgt standardisiert mit nur wenigen Klicks. Angebote liegen ohne Zeitverzug vor und können direkt beauftragt 

werden. Die Mapudo GmbH wurde 2014 in Düsseldorf gegründet. Zum Gründungsteam gehören Martin Ballweg, Sebastian 

Grethe, Marius Rosenberg, Markus Weiland und Niklas Friederichsen. Weitere Informationen: www.mapudo.de.  
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Die Geschäftsführer der Mapudo GmbH (v.l.): Martin Ballweg und Sebastian Grethe 
 
 

 
 

Das Gründerteam der Mapudo GmbH (v.l.): Niklas Friederichsen, Martin Ballweg, Sebastian Grethe und Markus Weiland 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Die Geschäftsführer der Mapudo GmbH (v.l.): Sebastian Grethe und Martin Ballweg 


