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Partnerschaft bedeutet fiir uns, daf$ sich jeder auf den anderen blind verlassen kann.

4 Fragen, deren Beantwortung
lhr berufliches Leben positiv verandern kann:

1 ) Sie sind oder waren im Vertrieb tatig und mochten sich gerne
ein zusitzliches Standbein aufbauen?

2) Sie méchten Ihr Produktportfolio erweitern?

3) Sie sind oder waren im Bereich Werbung, Mediendesign,
Werbetechnik oder in der Druckbranche tatig?

4) Sie haben einfach Spaf8 am Verkaufen, mochten sich selbststandig
machen, aber dennoch nicht das volle unternehmerische Risiko tragen?

Bereits bei der Beantwortung nur einer dieser Fragen mit ,,ja“ heiffen wir Sie im
Printingpoint-Partner-Programm herzlich willkommen.

Partner werden mit Printingpoint Partner-Shops




Steffi Treppschuh - Buchhalterin. Seit
14 Jahren im Digitaldruck tatig.
Unsere gute Seele und kaufmannische
Leitung im Hause Printingpoint.
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Johannes Elnain - Digitaldruck-Pio-
l nier. Seit 18 Jahren gesellschaftender
| Geschaftsfuhrer der BKS GmbH. Der

| Initiator von Printingpoint.
|

Marco Gagliano - Mediengestalter. Seit
6 Jahren im Team und ein Kénner in der
visuellen Umsetzung von Ideen. Er be-

Andreas John - Medienfachwirt. Seit
,‘ treut z. Zt. Uber 30 Partner bundesweit.

13 Jahren Digitaldruck-Liebhaber. Ein
wahrer Farbprofi, dessen Leidenschaft
technische Herausforderungen sind.

Was Sie nicht sehen konnen:

Hinter uns arbeiten 52 fleiSige Hande in der Grafik, im Druck, der Verarbeitung und
dem Versand. Rund'um die Uhr. Fuir die Realisierung lhrer Auftrage. Daneben setzen
sich Fachleute aus den Bereichen IT, SEO, Logistik und Programmierung fiir die stetige
Weiterentwicklung unseres Unternehmens ein.

Wer sind wir?

eit funf Jahren produzieren und vertrei-

ben wir von Printingpoint Uber unsere

Netzplattform erfolgreich digitale Druck-
erzeugnisse jeglicher Art. Quasi von der kleinst-
moglichen Visitenkarte bis hin zum grof3ten
Werbebanner der Welt. Unsere derzeit 20 Pro-
duktgruppen bedienen souveran alle gangigen
Kundenanfragen.

Dabei ist uns aufgefallen, dal3 viele Kunden,
die unseren Service und die Qualitat zu schat-
zen gelernt haben, Uber den Kontakt via Home-
page hinaus auch den personlichen Kontakt zu
unseren Kundenberatern suchen. Vor diesem
Hintergrund ist unsere Auftragslage gerade in
unserer Region besonders stark; werden so aus
Einmal- und Gelegenheitsbestellern zufriedene
Vielmalbesteller, sprich: treue Stammkunden.

Deshalb haben wir konsequenterweise das
Printingpoint-Partner-Shop-Programm ins Le-
ben gerufen. So besteht fur Sie und uns glei-
chermallen die Moglichkeit, im Rahmen un-
seres Partner-Shop-Programms gemeinsam
bundesweit neue Marktplatze mit regionalem
Bezug zu erobern. Wie das geht, das erfahren
Sie auf den nachsten Seiten.




Das Konzept

lhr Verkaufsportal

Praktische Produktsuche

Die Seite wird schnell nach dem eingegebenen
Suchwort durchsucht. Hinter jedem Produkt sind
eine Fulle an Keywords hinterlegt, die die Suche
erleichtern,

Unser Verkaufsportal wird zu
lhrem Verkaufsportal
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Is Partner von Printingpoint verfligen

Sie Uber lhren eigenen Online-Shop,

den wir fur Sie mit lhrem Namen
und lhrem Erscheinungsbild (Logo, Corporate
Identity) erstellen. Sie kénnen lhren Online-
Shop ganz nach Ihren Wunschen und Vorstel-
lungen einrichten: Die 20 Produktgruppen, aus
denen sich Ihr Verkaufssortiment zusammen-
setzen wird, lassen sich in lThrem Online-Shop
nach Belieben entfernen und hinzuftigen.

Personliches Login

Ihre Kunden finden dort den aktuellen Stand
Ihres Auftrages und kénnen einsehen, ob sich
dieser noch in Bearbeitung befindet oder schon
versendet ist.

lhre News

Neues an Produkten, Technologien uvm.

Sie kénnen sowohl unsere News verwenden als
auch lhre eigenen erstellen. Das halt Ihre Seite
auf dem aktuellen Stand.

Kundenstimmen

Veroffentlichen Sie das Feedback zufriedener
Kunden. Das Uberzeugt neue Besucher lhrer
Seite von der Qualitat Ihrer Produkte.

Unser Verkaufsportal
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Das individuell programmierte System, aus-
gestattet mit komplexen Kalkulationsmaoglich-
keiten, sichert Ihren erfolgreichen Geschafts-
auftritt im Internet: Das System ist intuitiv
aufgebaut und sogar fachfremden Benutzern
leicht zuganglich.
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Frefertnirv Kunden finden schnell was sie suchen und
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kaufen gerne ein. Und: |hr Verkaufsportal liegt
L I— auf unserem eigenen Server und wird so in
seiner Funktionstlchtigkeit standig von uns
Uberwacht. Au3erdem sind wir standig auf der

Suche nach neuen Produkten: Prasentations-
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systeme, Stoffe, Papiere, usw... Haben sich die-
se bewahrt, so fugen wir sie automatisch Ihrem
Online-Shop-System hinzu und informieren Sie
darUber per Mail. So kénnen Sie sich entspannt
voll auf Ihr Tagesgeschaft konzentrieren und Ih-

ren Kunden alles aus einer Hand bieten.

Ihr Vorteil: in Ihrer AuBenwirkung werden
Sie als voll- und hochwertige Digitaldruckerei
wahrgenommen (mit einem Investitionsvolu-
men von immerhin Uber 3 Mio Euro!) - ohne
jedoch das unternehmerische Risiko tragen zu
mussen.




lhre Verkaufswerkzeuge

Welche Verkaufswerkzeuge
bekommen Sie von uns an die
Hand?
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unachst einmal das Herzstluck, namlich
lhr Verkaufsportal im Internet inklusive
Online-Preiskalkulator und das dazuge-
horige Content Management System. Bei Bedarf

kénnen Sie folgende Module dazu buchen: Da
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ware z.B. unsere Leistungsubersicht, die inhalt-

lich und vom Umfang her jeweils Ihrem per-

s | ’m;::- ———_—,~— sonlichen Erscheinungsbild (Logo, Corporate

% W [ — Identity) angepal3t wird. Zu jedem Produkt gibt
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e e Produktblatt mit allen relevanten Daten, die es

Ihnen ermaoglichen, lhre Kunden effektiv und
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qualifiziert zu beraten. Aufl3erdem stehen lhnen

fur Ihre Eigenwerbung grundsatzlich alle Pro-
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e Produktblattibersicht

e Produkt-Datenblatter

e | eistungsubersicht

e individuell bedrucktes Paketklebeband

Unsere Starthilfe - EasyStart!

Daruber hinaus bieten wir Ihnen gerne umfangreiche
Starthilfen an. Vor allem im personlichen Gesprach lassen
sich schnell Lésungen fur Ihre individuelle Vertriebsstrategie

finden. Siehe auch: ,Unsere weiterfuhrende
Stromversorgung".




Unsere Produkte sind auch lhre Produkte

Aus welchen Produktgruppen
kénnen Sie lhr eigenes
Sortiment zusammenstellen?

as beste und bequemste ist es, Sie

schauen sich unseren Printingpoint-

Shop www.printingpoint.de einfach
mal in Ruhe an - und dann wissen Sie es. Sie
haben hier schnell die Ubersicht Uber ein stetig
wachsendes Portfolio, das derzeit 20 Produkt-
gruppen enthalt.

Nachfolgend ein kleiner Auszug: Alles aus
dem kleinformatigen XS-Bereich; alles aus dem
groRformatigen XXL-Bereich; Fahrzeugbeschrif-
tung und Veredelung; Banner und Fassadenwer-
bung; Fahnen und Textilbanner; diverse mobile
Werbesysteme: PopUp Wand, Theke, RollUp,
Luftsaule, L-Banner, Messesysteme; Druck auf
Leinwand inkl. Bespannung der Keilrahmen.

Und wenn Sie sich jetzt noch die Zeit fiir unsere
Printingpoint-LeistungsUbersicht nehmen, wis-
sen Sie auch wie und wo wir unsere Produkte
herstellen.

Mochten Sie sich als Spezialist profilieren
und sich voll und ganz auf nur eine oder wenige
Produktgruppen konzentrieren, beispielsweise
auf Werbebanner, Broschlren oder Fahrzeug-
veredelung? Bitteschdn. Entsprechende Pro-
duktgruppe wahlen und aktivieren. Fertig!




Die Partnerschaft

Wie funktioniert lhre Partner-
schaft mit uns in der Praxis?

ofern Sie nicht schon Uber einen Kunden-

stamm verfluigen, bauen Sie ihn sich in

Ihrer Region Schritt fur Schritt auf. Dabei
sollten Sie regionale Preisvorteile und persénliche
Kontakte konsequent nutzen. Unsere vorste-
hend beschriebenen Verkaufswerkzeuge stehen
Ihnen dabei hilfreich zur Seite.

Aber vergessen Sie bitte nicht: Grundsatzlich
steht lhnen mit Ihrer zukunftsweisenden In-
ternetprasenz ganz Deutschland als Absatz-
markt flr lhre digitalen Druckerzeugnisse zur
Verfligung.

Und fur sie ganz wichtig: Printingpoint nimmt
nie direkten Kontakt zu lhren Kunden auf. Der
alleinige Ansprechpartner |hrer Kunden sind
ausschlief3lich Sie!

Rechtsstehend zeigt Ihnen unser Schaubild wie
die Zusammenarbeit im Rahmen unserer Part-
nerschaft in der Praxis aussieht.

Die moderne Logistik macht‘s maéglich

Versendet wird taglich und die Lieferung trifft
am nachsten Tag bis 12.%° Uhr deutschlandweit
bei lhrem Kunden ein!

Unser Konzept ist einfach:

Wir greifen ein alt bewahrtes System auf. Sie
kaufen bei uns gunstig ein, verkaufen mit Ge-
winn weiter und vertreiben die Produkte in Ih-
rem Namen. Der Unterschied gegenliber dem
gewodhnlichen Handel: wir unterstutzen Sie dabei
mit unserem umfangreichen Leistungspaket.

Partner
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@ Ihr Kunde bestellt bei Ihnen ein Produkt und

Ubergibt bzw. sendet lhnen hierfur die fertige
Druckdatei zu.

Lefeschein

Folgende vier Dateien werden von lhnen an
Printingpoint gesendet:

e druckreife PDF-Datei

e Auftragszettel an Printingpoint

e Lieferschein an Ihren Kunden

¢ Rechnung an lhren Kunden

@ Als unser Printingpoint-Partner leiten nun Sie

wiederum diese druckreife Datei inklusive dem
an Printingpoint adressierten Auftragszettel;
sowie Lieferschein und Rechnung, die bereits
beide an Ihren Kunden gerichtet und adres-
siert sind, an uns weiter.

o

O Bei Direktlieferung an Ihren Kunden erhélt dieser

die Lieferung in Ihrem Namen und in Ihrem Er-
scheinungsbild. Darin ist enthalten:

a) die bestellte Ware
b) Ihr Lieferschein an |hren Kunden.
) lhre Rechnung an lhren Kunden.

(3] Printingpoint produziert gemal vorliegendem

Auftrag und schickt in lhrem Namen das Pro-
dukt nebst Lieferschein und Rechnung direkt an
Ihren Kunden. Ihr Kunde bezahlt direkt an Sie.
Sofern Sie es winschen kann das Produkt auch
gerne zu Ihren Handen gesendet werden.

......



Verdienst

Wie sehen lhre Verdienstmog-
lichkeiten aus?

rintingpoint legt mit seinen Preisen im

Online-Shop eine Basiskalkulation zu-

grunde. Diese Preise, abzliglich 15%, sind
Ihre festen EK-Preise bei uns. Zum einen. Zum
anderen haben Sie die Mdglichkeit, auf lhrem
Verkaufsportal im Internet Ihren Gewinn indi-
viduell zu erhéhen. Jedem einzelnen Produkt
kdnnen Sie einen eigenen prozentualen Auf-
schlag zuordnen.

So bieten Sie direkt Ihrem Kunden den von Ih-
nen kalkulierten Preis an; und Ihr Kunde bezahlt
Sie auch direkt. Printingpoint sendet lhnen die
Rechnung des zu produzierenden Auftrages.
Berechnet wird jeweils der in den Kalkulatoren
festgelegte Basispreis, abzlglich der erwahnten
15%, Ihrem garantierten Mindestverdienst!
Siehe Beispielrechnung .

lhr Kunde bestellt bei lhnen einen 3m x 5m
grofBen XXL-Werbebanner, gedruckt auf
Caramba-Mesh umsaumt und verost.

Angenommen Sie haben durch Recherche fest-

gestellt, dal® Sie in Ihrer Region das in unserer
Vergleichsrechnung hier gegenstandliche PVC-
Banner im Vergleich zu Wettbewerbern viel zu
gunstig anbieten. Oder aufgrund lhres person-
lichen Engagements und Verkaufstalentes sind
Sie in der Lage, einen héheren Preis zu erzielen.
So haben Sie - wie bereits vorstehend beschrie-
ben - die Méglichkeit, Ihren Verkaufspreis (und
somit Ihre Gewinnmarge) nach oben zu korri-
gieren. Weiterhin angenommen, Sie tun dies
um moderate 20%, so ergibt sich Ihr Verdienst
wie in Beispielrechnung II.

Sie sehen, der aus lhrem zusatzlich vorgenom-
menen Preisaufschlag resultierende Gewinn
verbleibt allein bei Innen. Egal wie hoch lhre
Gewinnmarge sein mag: Printingpoint ist
hieran nicht beteiligt!

Beispielrechnung I: Beispielrechnung II:

Printingpoint Basis-Preis 532,29 Euro
Ihr 15%9°" garant. Mindestverdienst 79,84 Euro
lhr EKP bei Printingpoint 452,45 Euro
lhr eigener Aufschlag 20,00 % =(106,46 Euro)
lhr Verkaufspreis 638,75 Euro

Ihr Verdienst 79,84 Euro 186,30 Euro *

Alle Angaben inkl. 19% MwsSt.

(*) Ihr erhoéhter Verdienst setzt sich aus 15% ga-

rantiertem Mindestverdienst EURO 79,84 , sowie
der zusatzlichen Gewinnmarge durch lhren eige-
nen Aufschlag von EURO 106,46 zusammen.




lhr Profil

Sind Sie fiir das Printingpoint-
Partnerprogramm geeignet?

hr Erfolg mit unserem Printingpoint-Part-
ner-Shop-Programm setzt sich im wesent-
lichen aus folgenden Faktoren zusammen:

Sie sollten Freude am Verkauf mitbringen. Sie
bauen persénliche Kontakte zu lhrem Kunden-
stamm auf, hegen und pflegen ihn; und werden
so zum gesuchten Ansprechpartner in Sachen
Digitaldruck. Grundsatzlich gilt: je mehr Sie per-
sonlich aktiv sind, desto starker werden Sie Ihr
Geschaft auf- und ausbauen. Eine kleine Rand-
bemerkung, falls uns das an dieser Stelle ge-
stattet sei: Sie haben eine Vorliebe fur Schnur-
schuhe? Falls ja, so sind Sie zumindest in diesem
Bereich schon mal auf der sicheren Seite.

Dariiber hinaus sind fundierte Kenntnisse im
Bereich Digitaldruck von Vorteil. Sollten diese bei
Ihnen noch nicht vorhanden sein, so vermitteln
wir sie Ihnen gerne.

Inder Regel werden printoptimierte PDF-Druck-
dateien generiert. Hier kdnnen Sie es einerseits
mit Kunden zu tun haben, die alles ordentlich
abliefern. Dann ist alles fein. Es gibt aber auch

Falle, da weif8 Ihr Kunde noch nicht so richtig,
worum es geht. Hier mussen Sie qualifiziert be-
raten kdénnen. Aber vergessen Sie bitte nicht:
auch hier steht lhnen lhr Verkaufsportal zuver-
|assig zur Seite, denn es listet ebenfalls alles an
Wissen auf, was Ihr Kunde benotigt, um eine
druckreife PDF-Datei anfertigen bzw. schreiben
zu kénnen. Naturlich sind Kenntnisse in Desk-
top-Publishing Programmen wie beispielsweise
Photoshop oder InDesign immer hilfreich.

Was brauchen Sie sonst noch?

Den richtigen Handedruck, um ihre neue Kun-
den zu begrufBen. lhr inneres Lacheln, das auch
nach AufBen verrat, dal} Sie guten Gewissens
den Bedarf lhrer Kundschaft decken. Und das
richtige GespUr fur Material, Einsatzmdglich-
keit und Preis. Sollten Sie das noch nicht haben,
werden Sie es problemlos rasch entwickeln.
Interesse lautet das Zauberwort!




Und so geht es weiter...

Unsere weiterfithrende

Stromversorgung i IPE———
ngenommen, Sie sind jetzt ein Printing- ﬁ‘.
point-Partner, haben sich Ihr Buro ‘ '
schoén eingerichtet, Ihr Verkaufsportal

ist am Start, Sie haben lhre ersten Auftrage ak-

quiriert - aber wie geht es weiter?

Zum einen erweitern wir in kontinuierlichen

Abstanden unser Sortiment um weitere Pro-

dukte. Zum anderen unterstutzen wir Sie na- Nimm 45 Dezentes Werben s B
rahl 40... | geht anders! g

tdrlich weiterhin mit verkaufsférdernden Zu- e e b P — —
satzmalhahmen - so Sie es denn wulnschen.

Wir hatten da beispielsweise diverse Mailings
(rechts) parat, die wir fur Sie komplett vor-
produzieren, so dass Sie die Werbekarten nur
noch bei lhrem Postamt in der Nahe abzugeben
brauchen.
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AuRerdem haben wir da noch unsere mafi- Thr
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geschneiderten Newsletter-Angebote fur alle
registrierten Neu- und Stammkunden, die wir
fur Sie ebenfalls in Ihrem Namen durchfihren
kénnen.

Das sind aber nur Feinheiten. Viel wichtiger flr
Sie ist unsere Fahigkeit, Ihnen von Projekten, die
sich bei lhren Kunden gerade in der Entschei-
dungsphase befinden, Andrucke, Vorabmuster
und Probeexemplare liefern zu kénnen. Oftmals

DESIGN, PRODUKTION UND VERMARKTUNG VON XXL WERBUNG

tragt der Anblick des fertigen Endproduktes zu
einer positiven Kaufentscheidung bei.
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Was auch immer wir Ihnen an Unterstitzung
unsererseits anbieten und zusagen: alles soll
dazu beitragen, aus lhrem neuen Geschaft ein
gutes Neugeschaft zu machen.




Treffen Sie eine Entscheidung
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Gerade die kleinen Freuden im Leben sind es, die bei eingehender
Wurdigung durch entsprechende Stromversorgung zu Ubermensch-
licher GroRe heranreifen. (Produktbeispiel: Leuchtsaule als Bierglas.
In unserem Hause produziert.) Siehe auch vorherige Seite.

AbschlieBend noch etwas
Grundsatzliches iiber
Digitaldruck:

chauen Sie sich bitte diese Broschure ge-

nau an. Sie wurde in unserer Digitaldru-

ckerei hergestellt. Diese hohe Qualitat
war bis vor wenigen Jahren auf digitaler Basis
undenkbar. Deshalb geraten derzeit klassische
Offset-Druckereien immer mehr unter Druck.
Sich fur den Vertrieb digitaler Druckerzeugnis-
se zu entscheiden, bedeutet: auf das richtige
Pferd zu setzen. Mdchten Sie sich unser Un-
ternehmen einmal vor Ort ansehen? Falls ja, so
rufen Sie uns an - wir vereinbaren gerne einen
Termin miteinander.

Wir freuen uns auf Sie!
Ihr Printingpoint Team

printingpoint.de
Eine Marke der B&S Beratung, Konzept und Service GmbH
fur digitale Medien von XS bis XXL

Fritz-Haber Str. 4 | 65203 Wiesbaden

Telefon: 0611 -205 57 33 | Telefax: 0611 -205 57 34
partner@printingpoint.de | www.printingpoint.de



Mafarbeit in der SOCCAFIVE-Arena in Kaiserslautern. Mit von der Partie: unser Riesentransparent mit jubelnden Fuf3ballfans.

Im Z eitalter virtueller Realitit kommen die weltweit

Will man die Geheimnisse des Siegeszuges er-
griinden, den der Digitaldruck in den letzten Jah-
ren eindrucksvoll vollzog, so gibt es da nicht viel zu
deuteln: Zum einen ist dafiir ein verdndertes An-
forderungsprolll an die Kommunikationsbranche
verantwortlich, die nach immer ungewohnlicheren
Wegen suchen mufl, um ihre Werbebotschaften
moglichst wirkungsvoll in den Képfen ihrer Adres-
saten zu verankern — was oftmals zu Lésungen fithrt
(siehe unser 500m?*-Riesentransparent auf Mesh im
Hintergrund des oben abgebildeten Fotos), die sich
im klassischen ONestdruckverfahren schlicht nicht
umsetzen lassen.

Zum anderen ist die Qualitit des Digitaldrucks
prinzipiell gestiegen, sodafy zusitzlich Marktseg-
mente, die bisher immer in den Zustandigkeitsbe-
reich des klassischen OXsetdrucks Kelen, nun eben-
falls von hochwertigen Digitaldruckern souverin

angereisten Fufballfans direkt aus unserem Digitaldrucker!

mit abgedeckt werden. Ein gutes Beispiel mag das
Textheft sein, das Sie gerade in IThren Handen hal-
ten: vollstindig digital gedruckt. Auf diesem hohen
Qualitatsniveau wire das bis vor zweidrei Jahren
nicht moglich gewesen. Und noch einen erheblichen
Zusatznutzen bietet Thnen die Digitalverarbeitung
Ihrer Druckerzeugnisse: Es ist unerheblich, ob Sie 2,
20 oder 200 Exemplare in Auftrag geben. Auf3er ei-
ner kleinen Datenhandhabungspauschale von der-
zeit EURO 27,50 fallen keine weiteren Zusatzkosten
fiir Sie an. Und schon gar keine fiir das ,,Einrichten®
der Druckmaschine.

Fordern Sie uns; und unsere neue Leistungsiiber-
sicht an. Dann wissen Sie, warum unsere Konkur-
renten derzeit genauso geplattet dreinschauen, wie
die Herren Fuf3ballspieler auf oben abgebildetem
Foto. Ubrigens: Aufgehingt haben wir das gute Rie-
senstiick ebenfalls.

Text: Andreas Baier






