Techboerse.derelauncht Onlineshop

Schneller, schéner und serviceorientierter: Deer@alineshop der Techborse wird mit der
sehr leistungsfahigen Oxid eSales Software und éwineundlicher Navigation den Baumarkt
Onlinehandel revolutionieren. Schon heute bietedplom-Ingenieur Bernd Lihrs aus
Ruthen ein breites Sortiment an Industrieteilen typégschen Baumarktprodukten an. Von
Rohren, wie beispielsweise Rechteckrohr, Abwaskewder Drainagerohr, Uber Kacheléfen
und Pelletéfen bis hin zu Warmepumpen hat der @shop jede Menge zu bieten. Und mit
dem neuen, leistungsfahigeren Shopsystem soll aidisn®nt von derzeit 3.500 bis auf
10.000 Produkte inklusive der Varianten erweiteztden. Alles was ein guter Baumarkt
bietet, verkaufen auch Bernd Lihrs und sein Seteére in einem auffallend guten
Preisleistungsverhaltnis. Den Weg zum Fachgesahdfden Transport der gekauften Ware
kénnen sich Kunden so getrost sparen. Ein paak&hef Techboerse.de gentigen und schon
nach kurzer Zeit steht das gewtnschte Produkt tn@kder Haustir. Und wer vorab
professionelle Beratung benotigt, kann auch diek®immen — ganz einfach am Telefon oder
via Mailkontakt.

Geplant und umgesetzt wurde das neue ShopsysteevdviyBOOM Internet GmbH aus
Brilon ,Wir haben vorab den alten Typo3 Shop vonrHda.ihrs auf
Suchmaschinenfreundlichkeit analysiert. Zusammerkiere wir allerdings schnell, dass das
alte Shopsystem nicht mehr den gewachsenen Anforden an eine einfache
Benutzerflihrung, leichte Abwicklung der Bestell@sze und Administration der Produkte
und Aktionen gentigt.“ Eine neue Software musste Nach einigen Uberlegungen haben
wir uns fir Oxid eSales entschieden, weil wir higrpereits viele Online-Shops erfolgreich
umgesetzt haben und der Funktionsumfang des Operc&Systems 100%ig auf die
Techbotrse angepasst werden konnte. Andere Losumegen den hohen Anforderungen
nicht stand”, so Christoph Voss, Geschéftsfihredmternetagentur.

Neben der Leistungsfahigkeit des Shops legten LiisMyBOOM besonderen Wert auf
die kundenfreundliche, selbsterklarende Bedienlitadies Shops. ,Die Referenzen der Firma
MyBOOM im Bereich der Benutzerfreundlichkeit (Ud&lp) von Websites haben mich
Uberzeugt. Zahlreiche Eyetracking-Studien zeigem aaiss ich mich auf das Know-How der
gualifizierten Mitarbeiter verlassen kann®, erké&Bernd Luhrs.

Neben dem Shopsystem und der Navigationsstruktgsrauch das Online-Marketing in
Zukunft weiter verbessert werden, denn jetzt istSteop startklar fir viele tausende
Shopbesucher gleichzeitig, die nicht mehr umheris@ndern leicht finden, was Sie suchen.
Aber die vielen Besucher missen natirlich erst alrdan Weg zur Techborse finden. Die
Losung heil3t Online Marketing. ,Verschiedene Maftnah zur Suchmaschinenoptimierung
(SEO) helfen dabei — das heil3t der Shop wird dpestsende Texte und technische
Anpassungen fur Google und weitere Suchmaschingsebsichtbar. Die aktuellen Ranking-
Positionen werden wir mit dem neuen Shop zum $tatteinmal gehalten und dann weiter
verbessert. Genau wie der gute PageRank von dreVpss.

AulRRerdem wirken kontinuierliche Auswertungen dudels eingesetzte Web-Analyse-Tool
sowie Google AdWords-Anzeigen und das neue Angalleb Image* unterstitzend. ,Web
Image” nennt MyBOOM das Setzen von relevanten Bak&l- das sind Links von anderen
Webseiten zur Techbérse -und gleichzeitig die Ojetiamg der Reputation der Website durch
redaktionelle Beeinflussung von Beitragen und Dsskonen im World Wide Web. Backlinks
kénnen sowohl in Branchenbiichern als auch in FanehCommunitys, die sich mit dem
Thema beschéftigen, platziert werden.



Durch diese MalRnahmen wird sichergestellt, dassenen Besucher der Branchenblicher,
Foren und Communitys direkt den Weg zur Websitéddinund zum Anderen eine héhere
Platzierung der wichtigsten Keywords innerhalb 8iechmaschinen erreicht werden kann,
denn der wichtigste Ranking-Faktor der Suchmascohstedie Anzahl von themenrelevanten
Backlinks.

Hier gelangen Sie zum neuen Onlineshop Techboerse.d
von Dipl. Ing. Bernd Liuhrs
http://www.techboerse.de

Kontakt zur MyBOOM Internet GmbH:
MyBOOM Internet GmbH

Rixener Str. 8

59929 Brilon

Tel.: +49 (0)2961/ 966 44 0

Email: info@myboom.de
http://www.myboom.de




