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Strategische Optimierung und Methoden im Einkauf

Ein professioneller Einkauf ist die Voraussetzung f ur ein erfolgreiches Unter-
nehmen. Claus-Dieter Christoffel zeigt Moglichkeiten auf, d  urch ein effizientes
Einkaufsmanagement die eigenen Potentiale optimal a  uszuschépfen.

N el S

Mit einem effizienten Einkaufsmanagement kénnen in Unternehmen die Faktoren Zeit, Kosten
und Qualitat optimiert werden und somit einen entsc heidenden Schritt im Unternehmenserfolg
einnehmen. Claus-Dieter Christoffel, Mitglied des S = COPAR-Beratergremiums und hochrangige
Fuhrungskraft, zeigt individuell Méglichkeiten auf. (Foto Pixelquelle)

Ein professioneller Einkauf ist die Voraussetzung fur ein erfolgreiches Unternehmen.
Fachkundiges, effizientes und optimiertes Einkaufsmanagement als Schlissel einer
gesunden Kosten- und Gewinnstruktur setzt einen Umdenkungsprozess vom
operativen Beschaffen hin zu einem strategischen Denken und Handeln voraus. In
der globalisierten Wirtschaft mit immer kirzeren Prozess-Intervallen kommt dem
Einkauf in den Bereichen Wettbewerbsvorsprung, Technologie- und Kosten-
fuhrerschaft eine hohe unternehmerische Verantwortung zu. Da die Faktoren Zeit,
Kosten und Qualitdt den wirtschaftlichen Erfolg eines Unternehmens malf3geblich
bestimmen, muss das Einkaufsmanagement moglichst eng mit den
Entwicklungsprozessen im Unternehmen verbunden sein. Der Einkauf nimmt als
Dreh- und Angelpunkt bei der Realisierung von Kundenwinschen, den internen
Partnern und den Bedingungen am Markt eine entscheidende Position Rolle ein.
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In seinem Vortrag ,S-OME: Strategische Optimierung und Methoden im Einkauf.
Moglichkeiten erkennen - Chancen nutzen - Potenziale ausschépfen“ zeigt Diplom-
Betriebswirt Claus-Dieter Christoffel Chancen auf, wie sich das Einkaufsmanagement
individuell optimieren lasst. Christoffel betreut auf Basis langjahriger, hochrangiger
Fuhrungsverantwortung fir nationale und internationale Unternehmen in den
Bereichen Einkauf und Beschaffung, Controlling und Organisation sowie im
Vertragsmanagement federfihrend namhatfte Projekte.

Beginnend mit der Ausgangssituation eines Unternehmens und den veranderten
Rahmenbedingungen im Einkauf présentiert der Referent anschaulich den Nutzen
einer Einkaufsoptimierung in Theorie und Praxis. Sein Fazit: Mit einer effizienten
Nutzung brachliegender Potentiale im Einkauf kbnnen Kosten gespart und somit die
Liquiditat erhoht werden - ein erfolgreicher Stein auf dem Weg zum
Unternehmenserfolg.

Claus-Dieter Christoffel
ist Mitglied des SCOPAR-Beratergremiums und einer der Gber 60 erfahrenen Berater
Manager, Berater oder Wissenschaftler bei SCOPAR - Scientific Consulting Partners.
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