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Sehr geehrte Damen und Herren,

anbei erhalten Sie unsere aktuelle Pressemitteilung.

Mit dem Verkauf von Reisen Geld verdienen — freie Zeiteinteilung — eigene

Webprasenz — solamento macht’s moglich

Mit solamento haben Sie sich einer der fihrenden Anbieter im Bereich der mobilen
Reisevermittlung ausgewahlt. Mit innovativen ldeen und einem attraktiven Vertriebskonzept
starten Sie mit Ihrer eigenen Reiseagentur schnell durch. Die solamento Reisevermittler
erhalten umfangreiche Unterstiitzung und werden per E-Mail Gber Trends und spezielle
Reiseangebote informiert. Die Reisevermittler sind frei in lhrer Zeiteinteilung und entscheiden
selbst, wann, wo und wie die Reisen angeboten und verkauft werden. Dabei schdpfen die
Partner aus einem breiten Veranstaltersortiment und bieten einen marktneutralen

Preisvergleich.

Oftmals sind es die Familien, die sich gerade am Wochenende zusammenfinden und
gemeinsam Zeit finden, lhren urlaub zu planen. Hier greift das solamento Vertriebskonzept

mit den angeschlossenen Reisevermittlern — flexibel und losgeldst von Offnungszeiten.

Als Reisevermittler von solamento haben Sie keinerlei Aufnahme- noch Einstiegsgebihren,
wie das bei vergleichbaren Systemen oft der Fall ist. Noch dazu ist solamento kein Multi-
Level Marketing Unternehmen. Solamento setzt auf dienstleistungsbereite Mitarbeiter und

bietet erstklassigen Service. Dazu unterstiitzt solamento seine Reisevermittler durch



Q solamento’de

zahlreiche kostenlose Schulungen und hat zur Qualitatssicherung ein internes online
Schulungsmodell fir alle neuen Partner implementiert. So ist ein Einstieg bei solamento
schnell und jederzeit moéglich. Fir die Touristikprofis steht optional ein
Computerreservierungssystem (CRS) zur Nutzung bereit. Hier kénnen alle Buchungen sofort

gebucht und etwaige Reisebestatigungen sofort ausgedruckt werden.

Selbstverstandlich bietet solamento eine groRe Auswahl an Schulungen, Inforeisen und
Onlineschulungen an. Das solamento Vertriebsmodell eignet sich ideal zum

nebenberuflichen Verkauf von Reisen und man baut sich somit eine zusatzliche Existenz auf.

Das Unternehmen setzt innerhalb des fachkundigen ServiceCenters als auch in der taglichen

Zusammenarbeit auf Teamwork. Damit sind Sie von Anfang an nicht alleine.

Weitere Informationen zum Unternehmen und zur Tatigkeit als Reisevermittler entnehmen

Sie bitte unserer Webseite www.schicksieweg.de oder rufen Sie uns an Tel: 0201-310280.

Zum Unternehmen:

solamento ist einer der fuhrenden Anbieter fir den mobilen Reisevertrieb und beschaftigt in der
Essener Zentrale zehn Angestellte und verfiigt Giber 180 Reisevermittler in ganz Deutschland &
Osterreich. Mit dem solamento Vertriebskonzept wird eine Dienstleistungsliicke zwischen dem reinen
Onlinevertrieb auf der einen und dem starren Reisebirovertrieb auf der anderen Seite, geschlossen.
Das Konzept ist gleichermalien fiir Touristikprofis wie fir Quereinsteiger geeignet. Die
Qualitatssicherung wird durch zahlreiche kostenlose Schulungs- und Fortbildungsseminare
gewabhrleistet. Zusatzlich bietet solamento den Partnern und reiseinteressierten Kunden kostenlos

Themenvideos auf www.solamento.tv , die Geschaftsfuhrer Sascha Nitsche selbst moderiert.

Presse- und Unternehmenskontakt:

solamento Reisen GmbH
Hohenzollernstr. 58
45128 Essen

Tel: 0201-310280

Fax: 0201-3102899

Mail: info@solamento.de

Web: www.solamento.de
Web: www.schicksieweg.de
Web: www.unserschiff.de
Web: www.flitterandfly.de
Web: www.solamento.tv




