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Direktvertrieb von Mode
Warum Sie lhre Mode im Direktvertrieb vermarkten sollten!

In den Jahren von 2001-2011 hat sich der Umsatz im Direktvertrieb in Deutschland starker entwickelt als
der Umsatz im traditionellen Einzelhandel. Der Direktvertrieb ist bei Endverbrauchern sehr beliebt und
erreichte in 2011 eine GréBenordnung von tber 100 Milliarden €. Immer mehr Kunden schatzen es,
hochwertige Produkte unabhangig von Ladenoffnungszeiten bequem zu Hause einkaufen zu kdnnen.

“ Manfred H. Mayer, Vorstand der VETO-CONCEPT AG, Autor und seit 30
Jahren, einer der erfolgreichsten Network-Marketing-Spezialisten in
Europa. ,Gerade modeinteressierte, kontaktfreudige, engagierte und
selbstbewusste Frauen finden im Direktvertrieb von Mode, eine neue
Herausforderung, ein Zusatzeinkommen und flexible Arbeitszeiten.
Aufgrund unserer langjahrigen Tatigkeit flr Gber 100 Unternehmen im
Direktvertrieb, Network-Marketing und Partyverkaufssystemen,

Wgru m Sie lhre i verfiigen wir Uiber tausende von Kontakten zu engagierten
Mode im Direktvertrieb 5. oterinnen.

~ vermarkten sollten?

,I'f}

Unser Konzept heildt: ,,Alles aus einer Hand“.
Viele Koche verderben den Brei. Deshalb kiimmern wir uns um lhren
~ y .. Professionellen Einstieg in den Direktvertrieb von der Marktanalyse bis
m zum aktiven Organisationsaufbau von Vertriebspartnern, erhalten
unsere Kunden alles aus einer Hand. Nur so wird Ihr Unternehmen in
der Fulle der Angebote wahrgenommen, nur so kann sich lhr neuer Unternehmensbereich
Direktvertrieb am Markt einprdagen und dauerhaft durchsetzen. Ihr Vorteil: Mit uns haben Sie EINEN
Ansprechpartner fir die komplette Markteinflihrung Ihrer Produkte (auch unter zweitem Label) im
Direktvertrieb. Und das Ganze kostet Sie auch noch weniger Stress, Nerven und Geld. Hierflir erarbeiten
wir flr jeden unserer Auftraggeber individuelle Losungen. Seit 30 Jahren, begleiten wir
Produktionsbetriebe und Importeure, bei der ErschlieBung neuer Absatzwege. Sie haben ein Produkt das
Sie nicht nur Gber den Einzel- und GroBhandel vermarkten wollen? Dann sind Sie bei uns richtig! Wir
helfen Ihnen bei der Auswahl des geeigneten Direktvertriebs-Systems, entwickeln den Marketingplan
und niitzen unsere tausende Kontakte zum schnellen Aufbau der Vertriebsorganisation. Nehmen Sie
Kontakt zu uns auf, wir freuen uns auf Sie!

Kurzbeschreibung

Gerade modeinteressierte, kontaktfreudige, engagierte und selbstbewusste Frauen finden im
Direktvertrieb von Mode, eine neue Herausforderung, ein Zusatzeinkommen und flexible Arbeitszeiten.
Manfred H. Mayer, Vorstand der VETO-CONCEPT AG, Autor und seit 30 Jahren, einer der erfolgreichsten
Network-Marketing-Spezialisten in Europa hilft lhnen als Unternehmer, bei der Auswahl des geeigneten
Direktvertriebs-Systems und realisieren den Aufbau der Vertriebsorganisation.



Das Unternehmen
Wir schaffen Erfolg und unterstitzen Sie in folgenden Bereichen:

Network-Marketing, Direktvertrieb, Partysystem

Seit mehr als 25 Jahren, begleiten wir Produktionsbetriebe und Importeure, bei der ErschlieBung neuer
Absatzwege. Sie haben ein Produkt das Sie nicht nur liber den Einzel- und GroBhandel vermarkten
wollen? Dann sind Sie bei uns richtig! Wir helfen lhnen bei der Auswahl des geeigneten Direktvertriebs-
Systems, entwickeln den Marketingplan und niitzen unsere tausende Kontakte zum schnellen Aufbau
der Vertriebsorganisation. Nehmen Sie Kontakt zu uns auf, wir freuen uns auf Sie!

Empfehlungsmarketing (erfolgreicher als herkdmmliches Marketing)
Empfehlungsmarketing - der beste Umsatzbeschleuniger aller Zeiten
Empfehlungsmarketing - die wertvollste betriebswirtschaftliche Kennzahl
Ihr bester Verkaufer = aktiver Empfehlungsgeber

Wer nicht empfehlenswert ist, ist auch schon bald nicht mehr kaufenswert

Unternehmernetzwerk (Networking)
Wir fordern Unternehmen und Unternehmer (eigenes Netzwerk)
Wir verhelfen Ihnen zu einem "kostenlosen" Vertrieb von ca. 30 - 40 Topleuten

Unternehmensfiihrung
Wir beraten Sie bei Ihren vielfaltigen Fiihrungsaufgaben und sorgen so fiir mehr Effizienz und einen
héheren Ertrag.

Betriebsorganisation
Manchmal sieht ein AuBenstehender mehr. Wir unterstiitzen Sie bei der Optimierung lhrer
Betriebsablaufe und Sie gewinnen Zeit fiir wichtige Aufgaben, die bisher liegen geblieben sind.

Finanzen und Liquiditat
Machen Sie den Kundenbetreuer lhrer Bank zu Ihrem Verbiindeten. Wir zeigen lhnen wie! Gerne
begleiten wir Sie zu den Gesprachen.

Marketing und Vertrieb
Bauen Sie lhren Kundenstamm aus und sichern Sie lhren Absatz. Wir zeigen Ihnen Wege, die Ihren
Moglichkeiten entsprechen.
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