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Karriere im dualen Franchisesystem

Wer oder was ist Biosphene ?

Biosphene ist mehr als nur eine Marke des Nahrungserganzungsmittel Herstellers La Nutré Pharma
aus Stuhr. Biosphene ist ein ganzheitliches Konzept zum Umgang mit den Einfllissen moderner
Ernahrungsgewohnheiten, welche oft neben Ubergewicht und Nahrstoffmangel auch die Belastung
mit Schadstoffen zur Folge haben.

Was sind die Folgen der modernen Ernahrungsgewohnheiten ?

Unser Korper ist aus Uhrzeiten noch daflir ausgelegt, hauptsachlich rohes Fleisch und Pflanzen zu

verpeisen. Eine Weiterverarbeitung verschlechtert im Regelfall die Verstoffwechselung in unserem
Korper. Ein bekanntes Beispiel hierfiir ist Zucker. Fruchtzucker bekannterweise besser fir unseren
Organismus als Raffinadezucker.

Giftstoffe verbleiben zum Teil ganz im Korper da der Korper fir deren Verarbeitung einfach nicht

ausgelegt ist.

Was ist unsere Konzept zur Optimierung dieser Situation ?

Ein Leben in Askese ist weder fiir die Gesundheit noch fur die damit verbundene Schonheit eine
Losung, das haben Studien nun bereits mehrfach bewiesen.

Wir sind Uiberzeugt, dass eine Unterstiitzung der korpereigenen Entgiftung, des Fettstoffwechsels
sowie der Nahrstoffversorgung durch ein ganzheitliches abgestimmtes Konzept aus
Nahrungserganzungsmitteln die Grundlage fiir einen gesunden Korper und damit auch fir
vollkommende Schonheit ist.

Mit einer kleinen, innovativen und aufeinander abgestimmten
Produktpalette, wird dem Kunden und auch den Handlern
unter der Beschreibung ,,Wellness 365° Konzept“ ein
Rundumpaket mit einigen Branchenneuerungen angeboten.

Biosphene entstand aus einer Verbindung aus okologischen
& ethischen Uberlegungen, eine rein natiirliche Alternative
zu bekannten ,Wellness-Pillen“ & ,, Abnehmmitteln* zu
bieten die ganzeitlichen Anspriichen geniigt.

Die Kombination aus Detox ( Entgiftung ),
Gewichtsmanagement und Nahr- & Vitalstoffen ist das
Ergebnis der Forschung und Entwicklung mehrer Jahre.
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Alle Produkte entsprechen hochsten Standards und werden in Deutschland unter GMP Bedingungen
von einem NEM e.V. angehorigen Hersteller, aus ausschlieBlich naturlichen Rohstoffen, produziert.
Die Biosphene Produkte sind in Deutschland von den zustandigen Behorden abgenommen und mit
Pharmazeutischer Zulassungsnummer versehen worden. Hierdurch wird,neben dem Kunden, auch
den Handlern, Sicherheit beim Handeln und Bewerben der Biosphene Produkte an die Hand geboten.



Die Geschaftsmoglichkeit Biosphene

Vertrieben wird Biosphene uber ein Linearen
Vertrieb mit dualem Franchise System.

Apotheken haben die Moglichkeit Biosphene 1 1
Produkte Uiber die Listung —— 1F
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Branchenvertreter, konnen durch den Kauf eines
Biosphene Starterpakets eine MicroFranchise ¢e
Lizenz erwerben. Der Preis liegt hierbei unter % ’
250€. Hierfur erhalt der Handler ein Werbepaket aBfos RN

samt Aufsteller, jeweils ein Produktmuster,

Schulungsunterlagen sowie eine Fachschulung

fur sein Personal. Dieses bietet dem Endverbraucher die Garantie immer die Moglichkeit zu
haben fundiert beraten zu werden.

Als dritten Vertriebsweg bietet Biosphene Vertriebspartnern sog. Partnersites an, dieses sind
eigenstandige Internetseiten Uber welche zum Onlinehandel von Biosphene verlinkt wird, so kann der
jeweilige Partner mit einer profitablen Spanne auch am Onlineverkauf partizipieren. Die Abwicklung
erfolgt hier sicher und bequem uber Biosphene direkt.

Etablierte Partner haben, nach absolviertem Planungs- & Schulungslehrgang, ebenfalls die
Moglichkeit neue Partner im Rahmen der jeweiligen Vertriebsleitung unter ihrer Lizenz aufzubauen.
So kann der neue Partner von der Erfahrung des etablierten Vertriebspartners profitieren und dieser
erhalt im Ausgleich dafiir eine Beteiligung am Umsatz des untergeordneten Partners von Biosphene
direkt ausbezahlt. Diesen ProfitSharing Programm wird direkt von der Vertriebsleitung betreut und
organisiert

Eine Multiplikation soll so den Umsatz unser Partner auch bei voll ausgeschopften Kapazitaten noch
steigern konnen. Eine Konsequente Betreuung tragt Sorge, dass die Chance der Multiplikation keinen
Einfluss auf Beratungs- oder Schulungsqualitat hat.

Nutzen Sie diese Chance und sprechen Sie mit uns .



