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Unternehmen verkaufen oder kaufen -

besser geht es mit Fordermitteln!

Nach einem DIHK Report gibt es fur ca. 50% der Kaufer von Unternehmen
Schwierigkeiten und Hirden bei der Finanzierung des Unternehmens-
Kaufpreises. Gleichzeitig scheitern damit viele Unternehmensnachfolgen, weil
der Kaufpreis nicht finanziert werden kann. Das bedeutet fir die ca. 22.000
Unternehmen, die jahrlich zur Ubergabe stehen, dass oftmals der gewiinschte
Kaufpreis nicht erzielt wird. Damit muss die Vermoégensplanung fir den
Ruhestand neu aufgestellt werden, denn oftmals ist der Verkaufserlds auch
gleichzeitig das Kapital fir den Ruhestand.

Gegen das Risiko einer gescheiterten Unternehmensnachfolge kénnen sich der
Kaufer und auch der Verkaufer schitzen, wenn in die Finanzierung o6ffentliche

Fordermittel eingebunden werden.

Damit ein Unternehmer erfolgreich sein Geschéaft/ Unternehmen verkaufen kann,
sind ein Konzept zur Vorgehensweise vom Verkdufer zu erstellen und vom
Kaufer muss die Finanzierungslésung fir den gewtinschten Kaufpreis dargestellt
werden. Ob nun ein Unternehmer ein anderes Unternehmen kaufen will, oder ein
bestehendes Unternehmen verkauft werden soll, fir die Finanzierung des
Kaufpreises kdnnen Foérdermittel aus den verschiedenen Foérderbereichen fiir die

Kaufpreisfinanzierung genutzt werden.

Bei vielen Fordermitteln ist es moglich, die Rickzahlung durch sogenannte
tilgungsfreie Jahre nach Hinten zu verschieben. Somit wird die finanzielle
Belastung des Kaufers in die spateren (wahrscheinlich) ertragsreicheren Jahre
verschoben. Die am Anfang nicht getatigte Tilgung kann in Mitarbeiter o.a.

investiert werden, die wiederum den Unternehmenswert verbessern kdnnen.
Zu beachten ist in diesem Themenbereich, dass nur Asset Deals (Sachwerte) mit

Fordermitteln finanziert werden kdnnen, und nicht ein Unternehmenskaufpreis als
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Gesamtsumme (Anteilskauf) — Ausnahme (tatiger Gesellschafter, - dann auch

Share Deal)

Fordermittel bei Verkauf und Kauf von Unternehmen:

Fur wen: Personen die sich an anderen Unternehmen beteiligen oder diese
kaufen wollen, sonstige Unternehmen die sich an Unternehmen beteiligen wollen
oder diese kaufen wollen, Grinder-Unternehmen (in den ersten drei Jahren nach
Geschéftsstart) die ein Unternehmen kaufen wollen), etc.

Fur was: Unternehmenskauf (Asset Deal, Ausnahme auch Share Deal),

Beteiligung an anderen Unternehmen, ...

Wo beantragen: z.B.: Hausbank, Forderinstitute, ...

Wie viel gibt es: die Forderprogramme haben sehr unterschiedliche

Maglichkeiten und bieten somit verschiedene Vorteile — dies in Abhangigkeit des

Vorhabens

Wie zurlickzahlen: Laufzeiten, Zinsen und Tilgung sind in den Programmen

unterschiedlich

Wie lange dauert die Beantragungsphase: am besten man plant mindestens 6

Monate Vorlauf ein

Was ist zu beachten: es sollte ein aussagekraftiger Businessplan vorhanden sein
und mind. 20% Eigenkapital (bar)

Was gibt es: Zinszuschisse, geforderte Kredite, Investitionszuschisse,

Burgschaften, etc.

Beispiel aus den Fordermitteln zu diesem Themenbereich:

e Haftungsfreistellungen
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e Unternehmerkredit A, bis 10 Mio. Euro, Laufzeit bis 20 Jahre und bis
zu 3 Jahren tilgungsfrei

o ERP-Grinderkredit-Startgeld, 100.000,- Euro, bis 10 Jahre Laufzeit
mit bis zu 2 Jahren tilgungsfrei

e ERP-Griunderkredit-Universell, bis 10 Mio. Euro

o ERP-Regionalprogramm, bis 5 Mio. Euro, bis zu 20 Jahren Laufzeit
und bis zu 5 Jahren tilgungsfrei

e U.a.

Uber feder consulting:

feder consulting Unternehmensberatung ist  spezialisiert auf die
betriebswirtschaftliche Beratung fur Unternehmen und die Erstellung von

Finanzierungskonzeptionen.

Seit 1996 berat feder consulting bundesweit Grinder, kleine, mittlere und
grofle Unternehmen, den Mittelstand, Start-ups, Franchise Unternehmen,

Konzernstrukturen, borsennotierte Unternehmen, etc..

Dabei werden bestehende und zukiinftige wirtschaftliche Losungsmdglichkeiten
in der Unternehmensfinanzierung genutzt. feder consulting bietet somit
praktische und umsetzungsorientierte Ldsungen in der
Unternehmensfinanzierung flr Unternehmen und erarbeitet aus
Unternehmersicht entsprechende Finanzierungsvarianten fir die vielfaltigen

Anspriiche in den verschiedenen Phasen eines Unternehmens.

Pressekontakt: feder consulting Unternehmensberatung
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