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Spitzenverkäufer konzentrieren sich da-
rauf, Wünsche zu wecken, und lassen 
kaufen! 

Mit zahlreichen Beispielen erschließt dieses 
„Verkäufertraining für schwierige Zeiten“ 
das Denken und Handeln von Käufern.

Emotionale und soziale Kompetenz, Ge-
sprächsführung und Psychologie für die 
Krise stehen im Mittelpunkt.
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Höre auf zu verkaufen und 
werde erfolgreich
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Roland M. Löscher, Diplom-
Betriebswirt, ist Business-
Coach, Trainer und Autor. 
Mit Veränderungsprozessen 
ist der Experte für Market-
ing und Verkauf aufgrund 
seiner 20-jährigen Erfahrung 
im Top-Management und 
Vertrieb bestens vertraut. 
Dozent und Lehrbeauftragter 
an Hochschulen und Akade-
mien. 

Roland Geisselhart gilt als 
Experte für mentale Prozesse 
und Persönlichkeitsentwick-
lung. Er ist Deutschlands 
bekanntester Gedächtnistrai-
ner. Sein Buch „Das perfekte 
Gedächtnis“ und spektaku-
läre TV-Auftritte, etwa bei 
Biolek, machten ihn über die 
Landesgrenzen hinaus be-
kannt. 

Erfolgreich verkaufen trotz Krise
•	 Verkaufen oder kaufen lassen: Erfolgs-

strategien für heute und morgen

•	 Die Kunst des Beeindruckens: Überzeu-
gen im Erstkontakt 

•	 Menschen verstehen, Kunden gewinnen

•	 Kaufprozesse anstoßen und erfolgreich 
abschließen

Die Autoren provozieren, hinterfragen und 
eröffnen neue Perspektiven.
Kunden wollen kaufen!


