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Roland M. Léscher, Diplom-
Betriebswirt, ist Business-
Coach, Trainer und Autor.
Mit Veranderungsprozessen
ist der Experte fur Market-
ing und Verkauf aufgrund
seiner 20-jahrigen Erfahrung
im Top-Management und
Vertrieb bestens vertraut.
Dozent und Lehrbeauftragter
an Hochschulen und Akade-
mien.

Roland Geisselhart gilt als
Experte fir mentale Prozesse
und Personlichkeitsentwick-
lung. Er ist Deutschlands
bekanntester Gedachtnistrai-
ner. Sein Buch , Das perfekte
Gedachtnis” und spektaku-
|are TV-Auftritte, etwa bei
Biolek, machten ihn Uber die
Landesgrenzen hinaus be-
kannt.
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Verkaufen in

der Krise

Hore auf zu verkaufen und werde
erfolgreich

i WALHALLA

Erfolgreich verkaufen trotz Krise

Spitzenverkaufer konzentrieren sich da- ¢ Verkaufen oder kaufen lassen: Erfolgs-
rauf, Wiinsche zu wecken, und lassen strategien fur heute und morgen

kaufen! e Die Kunst des Beeindruckens: Uberzeu-
gen im Erstkontakt

* Menschen verstehen, Kunden gewinnen

¢ Kaufprozesse anstoBen und erfolgreich
abschlieBen

Mit zahlreichen Beispielen erschlie3t dieses
. Verkaufertraining fir schwierige Zeiten”
das Denken und Handeln von Kaufern.

Emotionale und soziale Kompetenz, Ge-
sprachsfihrung und Psychologie fir die
Krise stehen im Mittelpunkt.

Die Autoren provozieren, hinterfragen und
er¢ffnen neue Perspektiven.
Kunden wollen kaufen!



