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Pressemitteilung

Finanzkrise und Altersvorsorge: Honorarberater bieten ihren Kunden seriése
Lésungen und damit konstante Vermdgensbildung

Das Deutsche Institut fiir Altersvorsorge (DIA) hat im Januar 2009 erstmals unter-
sucht, welche Auswirkungen der Finanzkrise sich flr das Vertrauen, die Zuversicht
und Aktivitaten der deutschen Burger im Bereich der Altersvorsorge ergeben:

46 Prozent der erwerbstétigen Deutschen machen sich aufgrund der Finanzkrise und
der aktuell schlechten Konjunktur mehr Sorgen um ihre gesetzliche Rente als vorher.
Auch das Vertrauen in die private Altersvorsorge hat — wenngleich insgesamt auf
hoherem Niveau — einen erheblichen Dampfer erhalten, so das Resultat einer Lang-
zeituntersuchung von IfD Allensbach und eigenen Untersuchungen des DIA.

22 Prozent der Befragten wollen deshalb in den né&chsten zwolf Monaten etwas fiir
ihre Altersvorsorge tun. Denn glaubten im Januar 2006 noch 57 Prozent ausreichend
furs Alter vorgesorgt zu haben, sind es heute nur noch 36 Prozent.

»Exakt mit diesem Anliegen kommen derzeit viele neue Kunden zu uns.“ erldutert
Stephanie Niklas, Geschéftsfuhrerin und persénlich haftende Gesellschafterin der
Finanzplanungsbirro Niklas & Lehmann oHG in Berlin-Grunewald und Berlin-Mitte.
,yAufgrund der vorhandenen Verunsicherung aus der Finanzkrise suchen viele Kunden
dabei vor allem tatséchlich unabhé&ngige Beratung bei einem reinen Honorarberater
wie uns. Bei der Prufung bereits bestehender Altersvorsorgeprodukte werden wir nicht
selten fassungslos.”

,»50 kommt zum Beispiel in der vergangenen Woche eine sechzigjahrige Kundin zu
uns, deren bisheriger Berater zur renditetrachtigen Altersvorsorge eine Vermogens-
verwaltung mit Uber 70% Aktienquote und einen entsprechenden Dachfonds empfoh-
len hat.” fihrt UIf Niklas, ebenfalls Geschéftsfihrer und personlich haftender Gesell-
schafter des Berliner Finanzplanungsbiros, dazu aus. ,,Das war fiir die Verdienst-
situation des Beraters sicherlich profitabel, fur die Kundin und deren Altersvorsorge
jedoch viel zu risikoreich. Das aktuelle Ergebnis ist schockierend.*

Immer wieder treffe man auf diese Falle, in denen eine stabile und seritse Altersvor-
sorge flr den Kunden hinter den Ertragsinteressen des jeweiligen Beraters und Pro-
duktanbieters zuriickstehe. Das hierdurch zu Recht gestiegene Misstrauen der Kunden
flhre zu dem Wunsch, im Rahmen einer wirklich unabhdngigen Honorarberatung
zunachst eine objektive und kritische Priifung der bereits vorhandenen Altersvorsorge-
produkte durchzufiihren. Darauf aufbauend wiinsche der Kunde dann tatsachlich ge-
eignete und zugleich kosteneffiziente neue Empfehlungen fir seine Absicherung.

»Genau mit diesem Anliegen sind die Kunden bei uns als reinem Honorarberater
richtig.” erklart Stephanie Niklas.
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»Wir werden vom Kunden direkt bezahlt und verpflichten uns im Gegenzug dazu,
keinerlei Provisionen oder sonstige Vergiitung von Produktanbietern oder anderen
Dritten zu erhalten. Das macht uns vollstandig frei vom hierzulande Ublichen In-
teressenkonflikt zwischen mdoglichst hohen produktgebundenen Provisionszahlungen
einerseits und dem Kundeninteresse andererseits.” Faire und transparente Beratung
statt scheinbar kostenlosem Produktverkauf sei das Ergebnis.

UIf Niklas erklart: ,,Nicht wenige Kunden haben auf der Suche nach einem unabhén-
gigen Berater aber leider auch unzufrieden stellende Erlebnisse.” Ein freier Vermittler
beispielsweise sei im Gegensatz zum Honorarberater ebenfalls nicht frei von Interes-
senkonflikten, da auch er durch den Produktabschluss bezahlt werde. ,,So kam ein
Kunde fiir die kritische Prifung und Ergdnzung seiner Altersvorsorge zu uns und
brachte gleich die Empfehlungen seines freien Vermittlers mit. Dessen Fazit: Vollstan-
diger Verkauf der bestehenden Vermdgensanlagen und Investition in ein Portfolio
riskanter geschlossener Beteiligungen. Vor dem Hintergrund der gewiinschten Alters-
vorsorge fiir uns ein klarer Fall von fehlerhafter Beratung.“ Ahnlich gelagerte Falle
kdmen nicht selten vor.

Am Anfang jeder seridsen Altersvorsorgeplanung musse man sich iber deren wesent-
lichen Eckpunkte klar werden. Stephanie Niklas fihrt aus: ,Wie hoch soll die monat-
lich garantierte Rente sein, welche Absicherung besteht bereits, wann erreicht man den
Ruhestand und wie groR ist die resultierende Versorgungsliicke?* Dabei solle man
stets konservativ planen. Als Grundregel gelte zudem, die Altersvorsorge im Sinne
der Risikostreuung auf unterschiedliche Anlageprodukte aufzuteilen. ,Je naher der
Ruhestand bereits vorgerckt ist, umso starker missen maogliche Kursrisiken vermie-
den werden. AuRBerdem schmaélern hohe Kosten der Vorsorgeprodukte die spatere Ren-
tenhoéhe. Diese Kosten missen aber offen gelegt werden und lassen sich mit kosten-
freien Banksparpldnen oder privaten Rentenversicherungen auf Nettotarifbasis ge-
schickt umgehen.* Gerade mit letzteren erreiche der Sparer erheblich héhere Renten-
leistungen oder alternativ entsprechende Beitragseinsparungen.

UIf Niklas ergénzt: ,Interessant fiir Selbstdndige mit einer hohen Steuerbelastung: In
diesem Jahr kénnen 68 Prozent der Beitragszahlungen fiir eine Rlrup-Rente steuer-
mindernd als Sonderausgaben geltend gemacht werden.“ Die nachgelagerte Besteue-
rung der Rentenzahlungen sei aber gegenzurechnen. Bei einer Angestelltentétigkeit
solle auch ein Riestervertrag in die Uberlegungen einbezogen werden. ,,.Sowohl bei
den Rirup- als auch Riesterprodukten lohnt sich unbedingt ein Blick auf die Kosten:
Hier sind die Anbieter vorzuziehen, die Abschlusskosten und Bestandsvergitungen an
den Kunden direkt abfiihren. Die Ersparnis kann so der eigenen Altersversorgung zu-
gute kommen.*

Hervorragend unterstiitzt sehe man die honorarbasierte Altersvorsorge- und Vermo-

gensberatung derzeit vor allem durch die vom Bundesverbraucherministerium am
10. Mérz 2009 gestartete ,,Qualitatsoffensive Verbraucherfinanzen®.
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In deren Rahmen werde klargestellt, dass das Qualitatsproblem in der Finanzvermitt-
lung am effizientesten aufzulésen sei, wenn der Interessenskonflikt Beratung versus
Produktverkauf aufgeldst werde. Im Idealfall kaufe der Verbraucher Beratung neutral
ein und setze die Ergebnisse anschliefend mit anderen Anbietern um.

Stephanie Niklas fasst zusammen: ,,Genau diese Beratungsdienstleistung bieten wir.
Doch damit noch nicht genug: Die Verbraucherzentralen fordern ganz aktuell die
Einfihrung und Forderung der unabhdngigen Honorarberatung in Deutschland. Ein
groReres Kompliment — gerade aus Kundensicht — kann es eigentlich nicht geben.*

Information zur Finanzplanungsbiiro Niklas & Lehmann oHG:

Die Finanzplanungsbiro Niklas & Lehmann oHG in Berlin-Grunewald und Berlin-
Mitte ist seit (ber zwei Jahren als einer der ersten reinen Honorarberater am deutschen
Markt Gberhaupt tatig. Mit einer eigenstandigen Erlaubnis und Zulassung der Bundes-
anstalt fir Finanzdienstleistungsaufsicht (BaFin) zum Erbringen von Finanzdienst-
leistungen berét sie ihre Kunden vollkommen unabhéangig.

Das Berliner Finanzplanungsbiiro betreut seine Kunden aus Berlin heraus deutsch-
landweit. Die Niklas & Lehmann oHG bietet ihren Kunden fir die Vermdgensanlage
und Altersvorsorge die hdchstmdgliche Beratungsqualifikation am deutschen Bera-
tungsmarkt. Fur die Prifung und Empfehlung von Versicherungen bietet sie als eine
von bundesweit nur rund 150 tatsachlich unabhéngigen Institutionen (bei rund
200.000 Klassischen Vermittlern) wirklich neutrale Versicherungsberatung und ist mit
dieser Kombination ein Vorreiter in der reinen Honorarberatung in Deutschland.
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