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PRESSEMITTEILUNG

PSIPENTA und PiSA sales schlieBen strategische Partner-
schaft

Berlin, 26. Februar 2009: Der auf den Business-to-Business Markt spezialisierte
CRM-Anbieter PiSA sales und die PSIPENTA Software Systems GmbH als fiihrender
ERP-Anbieter der Fertigungsindustrie schlieBen eine strategische Produktpartner-
schaft. PSIPENTA verfiigt damit iiber eine integrierte CRM-Lésung fiir die Investi-
tionsgiiterindustrie.

Der Berliner Softwarehersteller PSIPENTA Software Systems GmbH und die PiSA sales GmbH be-
kraftigen damit ihre Sonderstellung als Spezialisten fiir Losungen im Maschinen- und Anlagen-
bau, in der Automobilindustrie sowie verwandten Branchen.

Im Rahmen der Partnerschaft vermarktet PSIPENTA die im Zielmarkt bereits stark verbreitete
CRM-Ldsung PiSA sales, die damit (iber ein umfassendes und branchenspezifisches CRM-Paket
verfligt. Front- und Backoffice-Anforderungen der mittelstandischen Investitionsgiterindustrie
werden so komplett abgedeckt.

. Wir sind davon (iberzeugt, dass unterschiedliche Aufgaben nur von jeweils spezialisierten An-
bietern optimal abgedeckt werden kénnen. Entsprechend unserer Philosophie iibernehmen wir
deshalb das Angebot von PiSA sales in unser Portfolio, um eine komplette und integrierte CRM-
Lésungen am Markt adressieren zu konnen”, erklart Alfred M. Keseberg, Geschaftsfiihrer der
PSPENTA Software Systems GmbH.

Anastasios Kotsilas, Geschaftsfiihrer der PiSA sales GmbH, erganzt: , Auf diese Weise schaffen
wir fiir den Kunden einen besonderen Mehrwert, da er seine Prozesse durchgangig gestalten
kann: Von Anforderungen in Vertrieb und Marketing ber die Erstellung und Nachverfolgung
von Angeboten im CRM, bis hin zur Auftragsabwicklung und Fakturierung im ERP. Mit der Part-
nerschaft von PSIPENTA und PiSA sales bringen wir ERP und CRM fiir die produzierende Indust-
rie in Einklang.”
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PSIPENTA Software Systems GmbH

Die PSIPENTA Software Systems GmbH ist 1997 als hundertprozentige Tochter aus der seit 1969
bestehenden PSI AG hervorgegangen. Heute ist sie wichtigster Produkt- und Technologie-
Lieferant im Konzernsegment Produktionsmanagement. Als groBte eigenstéandige Gesellschaft
der PSI AG liefert sie Komplettlosungen fiir die Produktion (ERP), Logistik, den Anlagenbetrieb
sowie das Supply Chain Management.

Die PSI AG entwickelt und integriert auf der Basis eigener Software individuelle Losungen fir
das Energiemanagement (Elektrizitat, Gas, Ol, Warme, Wasser), unternehmensiibergreifendes
Produktionsmanagement (Stahl, Maschinen- und Anlagenbau, Automotive, Logistik) sowie Inf-
rastrukturmanagement fiir Telekommunikation, Verkehr und Sicherheit. PSI wurde 1969 gegriin-
det und beschaftigt 1.100 Mitarbeiter.

Weitere Informationen unter www.psipenta.de, www.psi.de

PiSA sales GmbH

Die PiSA sales GmbH, mit Sitz in Berlin, ist kompetenter Partner fiir Customer Relationship Ma-
nagement (CRM) im Business-to-Business Markt. Mit der Marke PiSA sales bietet das Unterneh-
men maBgeschneiderte und bewahrte CRM-Lésungen in den Bereichen klassisches und projekt-
orientiertes CRM, Angebotskonfiguration sowie Servicemanagement fiir den Vertrieb komplexer
Produkte & Leistungen.

Die PiSA sales GmbH ist ein Tochterunternehmen der PiSA GmbH, die sich seit 1989 als Anbieter
der objektorientierten Entwicklungsplattform PiSA cubes und zuverlassiger Partner der Industrie
etabliert hat. PiSA-Produkte sind auf iiber 35.000 Arbeitsplatzen namhafter Unternehmen welt-
weit im Einsatz.

Weitere Informationen unter www.pisasales.de, www.pisa.de

Kontakt:
PiSA sales GmbH, Dirk Kosellek, Tel: +49(0)30 810 700-86, kosellek@pisasales.de
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